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WZIAC SPRAWY W SWOJE RECE

W Centrum Przedsigbiorczo$ci Spolecznej (na osiedlu Centrum C) konczy
si¢ wladnie druga cze$é szkolenia ,,Jak otworzy¢ wlasng firme”. Szkolenie jest
kontynuacjg kursu, ktéry zostal zorganizowany przez CPS w kwietniu tego
roku. ,,Zazwyczaj jest tak, ze jest kurs, a potem do widzenia Zyczymy powo-
dzenia fradicie sobie sami”... Tu jest zupelnie inaczej.

DLA KOGO

Mowigc trywialnie, dla odwaznych,
ktérym sig w Zyciu nie poszczescilo.
Dla ludzi, ktorzy cheieliby cos zrobic
ze swoim zyciem zawodowym, czgsto
maja pomysl, ale brakuje im... chyba
tylko szczgdcia no i troche wiedzy. A
moéwigc bardziej formalnie:

~Kurs »Jak otworzy¢ wlasna firmg«
jest organizowany w ramach unijnego
programu Equal, ktory w swoich za-
tozeniach przeciwdziala dyskrymina-
cji na rynku pracy. Aby wyrownac
szanse, pomaga si¢ tym, ktorzy od
dhuzszego czasu nie moga znalez¢ za-
trudnienia (i utracili juz prawo do za-
sitku), osobom niepelnosprawnym,
pozostajacym pod opicka MOPS oraz
absolwentom OHP. Do udzialu w tym
kursie zaproszono osoby, ktore sg juz
zwiazane z Equalem, oraz osoby, kto-
re zostaly zgloszone na szkolenie
przez MOPS. W tym (wlasnie kon-
czgcym sie) szkoleniu wziglo udziat
12 oséb. Informacje na temat terminu
oraz mozliwosci uczestnictwa w na-
stepnym kursie mozna uzyskaé¢ w
CPS-ie na os. Centrum C 10 (tel. 012
425 03 88 oraz 12 680 09 50), w
Grodzkim Urzgdzie Pracy oraz Miej-
skim Osrodku Pomocy Spolecznej”.

CZEGO MOZNA SIE
DOWIEDZIEC

Przychylnosci fortuny organizatorzy
kursu nie sg w stanie zapewnic¢. Nie
dadza gwarancji, Ze planowane przed-
sigwzigcie zakonczy sig sukcesem a
strumien zywej gotowki bedzie ply-

ng¢ do portfela. Moga za to powie-
dzie¢, jakie pulapki czekajg na mlode-
go przedsigbiorce, wskazac¢ szanse i
zagrozenia, jakie pojawiajg sig, kiedy
wstapi sig na niefatwg Sciezkg whasnej
dzialalno$ci. Na konczacym sig wia-
$nie kursie poruszane byly nastgpuja-
ce tematy:

1. Jak pisa¢ biznesplan?

2. Wizerunek firmy, jak pozyskaé
klienta?

3. Zasady pozyskiwania pomocy
unijne;j.

4. Zrodla pozyezek i kredytow.

5. Autoprezentacja.

6. Optymalizacja rozwiazan podat-
kowych.

7. Materiaty identyfikacji wizualnej
w firmie.

8. ZUS — przedsigbiorcy i pracowni-
kow.

9. Kontakt z klientem — warsztaty.

PROWADZACY

Organizatorzy kursu sq wyznawcami
zasady ,,mow tylko o tym, na czym
naprawde sig znasz”, jesli czego$ nie
przezyles, to o tym nie opowiadaj.
Prowadzacy poszezegblne zajgcia
(Agnieszka Janda — przedsigbiorca z
Nowej Huty, Danuta Pajgk-Bener —
specjalista ds. pozyskiwania i zarza-
dzania funduszami unijnymi, Zdzi-
slaw Kwiecinski — przedsigbiorca z
Nowej Huty, wiceprezes Matopolskie-
go Stowarzyszenia Kupcoéw i Przed-
sigbiorcGw oraz zaproszeni goscie z
Invest Banku, PKO BP, Funduszu
Mikro i Matopolskiej Agencji Rozwo-
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ju Regionalnego, Marta Chechelska-
Dziepak, gl. specjalista ds. polityki
informacyjnej MOPS oraz Anna Irla
— specjalista ds. ZUS i kadr) to prak-
tycy, ludzie, dla ktérych poruszane
problemy sa codziennoscia. Mowiac o
poszczegolnych tematach prowadzacy
zajeeia dzielg si¢ swoimi dodwiadcze-
niami, mowia o najczesciej popelnia-
nych bigdach. Nie ma obawy, Ze ich
wiedza jest przestarzala, gdyz jest to
wiedza weryfikowana przez zycie. To
zdecydowanie podnosi poziom mery-
toryczny prowadzonych zajeé i daje
pewnos$¢, Zze osoby, ktore taki kurs
ukoncza bgda dobrze przygotowane
do zalozenia wlasnej firmy.
METODY

Tu nie ma typowych wykladow. Sa
dyskusje, warsztaty, ¢wiczenia; postu-
chajmy, co na temat metod przekazy-
wania wiedzy mowig sami organiza-
torzy:

— W czasie szkolenia padajg odpo-
wiedzi na konkretne pytania uczestni-
kow, kazde rozwiazanie dopasowane
jest do planowanej firmy kazdego
uczestnika — ma to istotne znaczenie

zwlaszcza w przypadku proponowa-

nych rozwiazan podatkowych. Zajgcia
realizowane sa metoda warsztatowa.
W czasie warsztatow dotyczacych wi-
zerunku firmy, ludzie podpowiadaja
sobie wzajemnie rozwiazania, oce-
niajg trafnod¢ haset reklamowych.
Podczas spotkan z osobami z bankow
i innych instytucji pozyczkowych za-
poznaja si¢ z oferta tych instytucji
pod fachowym okiem Zdzistawa
Kwieciniskiego, ktory podpowiadal
korzystne dla nowych firm sposoby
obracania pienigdzmi firmy. Do tego
praca nad wlasnym wizerunkiem w
kontaktach z klientami, np. podczas
rozmowy telefonicznej lub spotkan
biznesowych. Najcigzsze zadanie to
zebranie wszystkich posiadanych in-
formacji i napisanie biznesplanu, kto-
ry dla uczestnikow szkolenia byl no-
woscia, ale zgodnie z moimi informa-
cjami wszyscy uczestnicy tej edycji
kursu juz sobie z tym poradzili (rzecz
jasna przy aktywnej pomocy prowa-
dzacych) — podsumowuje Matgorzata
Majewska pracownik Centrum Przed-
sighiorczosci Spolecznej
SEOW KILKA OD
UCZESTNIKOW

Udato mi sig spotkaé i porozmawiac
z najbardziej zainteresowanymi, czy-
li uczestnikami (a dokladniej uczest-
niczkami) kursu. Moimi rozmoéwczy-
niami byly Agnieszka Bajor i Karoli-

na Olszewska, ktore trafily na kurs...
bo cheg zmieni¢ swoje zycie. Zreszta
wpostuchajeie” sami (poniewaz panie
udzielaly odpowiedzi naprzemiennie,
nie zaznaczam, ktora wypowiedz po-
chodzi od ktorej):

Pyt.: O ile wiem, to jesteScie najbar-
dziej zdecydowanymi uczestniczkami
tego kursu, jestescie pewne, ze chece-
cie zalozy¢ wihasng firme. Czy ten po-

myst zrodzit si¢ przed kursem czy w
trakcie jego trwania?

Odp.: W trakcie, poniewaz tak na-
prawde to kazda z nas chciala zalozyé
oddzielnqg firme, ale tak si¢ fajnie zlo-
zylo, Ze te nasze pomysly mozna polg-
ezyé i dzigki temu powstanie cos zu-
pelnie nowatorskiego. W zwiqzku =
tym zrodzil si¢ pomysi, ze bedziemy
dzialaé jako spotka.

Pyt.: Je§li to nie tajemnica, jaka to
bedzie forma dzialalnosci?

Odp.: Artystyczna oprawa i prowa-
dzenie imprez. I nie chodzi tu tylko o
wesela, ale o ogolnie rozumiane im-
prezy (plenery, warsztaty, imprezy ro-
dzinne).

(Agnieszka Bajor jest z zawodu wo-
dzirejka, a Karolina Olszewska pro-
jektantka strojow i fotografem -
przyp. red.)

Pyt.: Kiedy ruszacie?

Odp.: Jeszcze w tym roku, jak sie
uda, to od wrzesnia. Na razie szukamy
Srodkow, ale mamy nadziefe znalezé
dogodnq forme finansowania (moze
inwestor)

Pyt.: Dobrze, to moze teraz parg
stow o kursie organizowanym przez
CPS, skad si¢ o nim dowiedziatyscie?

Odp.: Trafilvsmy na kurs dziewiar-
ski organizowany przez Pracownie

ziewiarstwa Artystycznego (z siedzi-
bq na os. Gérali w podziemiach Sali
Tanca), o ktorvm dowiedzialy$my sie
w Grodzkim Urzedzie Pracy. W trak-
cie tego kursu dziewiarskiego dowie-
dzialy$my si¢ o zajeciach, kiore po-
mogaq nam otworzy¢ wlasnq dzialal-
nosc. Postanowilysmy sprabowac.

Pyt.: Czy ten kurs spelnil wasze
oczekiwania, powiedzcie wprost, czy
to to, czego si¢ spodziewalyscie?

Odp: Moje oczekiwania byly do-
kladnie takie, dowiedzialam sig tego,
czego cheialam sie dowiedzied. Jesli
chodzi o ten kurs, to dostajemy tu in-

formacje, ktorych nie znalazlybysmy
nigdzie indziej. Poniewaz sq tu ludzie,
ktorzy poszczegdlnymi problemami
zajmujq sie na co dzien. To nie jest
tylka teoria. Dodatkowo uzyskujemy
tu pomoc, mozemy korzystaé z konsul-
tacji, nie jestesmy zdani sami na sie-
bie. Zazwyczaj jest tak, Ze jest kurs, a
potem do widzenia Zyczymy powodze-
nia i radzcie sobie sami.

Pyt.: A tu? Co takiego innego jest w
tym kursie?

Odp.: Kiedy zdecydujemy si¢ na
konkretnq dzialalnosé, prowadzqcy
nas wsprq, nie rzucq nas na glebokq
wode. Podpowiedzq, co jeszcze po-
winnismy i co jeszeze moglibysmy
zrobié, aby nasz pomysl si¢ powiédl.
To jest coS, co bardzo mile nas zasko-
czylo. Poza tym majq odbywac sie
spotkania, abysmy mogli nawzajem
sie dopingowad, tzw. grupy wsparcia.
To bylo nasze ogromne zdziwienie i
pozytywne zaskoczenie, spodziewaly-
Smy sig, Ze to bedzie po prostu jeszeze
Jjeden kurs i Ze poznamy jakqs (rzecz
Jjasna przydatng) teorig, a tu jest po
prostu inaczej.

Pyt.: Serdecznie dzigkujg za rozmo-
wg. Powiedzcie tylko, czy osobom,
ktére chea zalozyé wlasna dzialal-
nosé, polecacie taki kurs? Moze lepiej
poczytaé cof fachowego i nie marno-
waé czasu? :

Odp.: Zdecydowanie polecamy,
samo czytanie, cho¢ przydatne, nie
zastqpi rozmowy z tymi, kiorzy prze-
szli juz te droge. My wiele tu skorzy-
stalysmy i naprawde zdecydowanie
polecamy...

Czy im si¢ uda? Czy wiedza, ktora
uzyskaly na kursie w polaczeniu z
mlodoscia i determinacja przyniesie
oczekiwany efekt? (Osoby zaintereso-
wane dalszymi losami pomystu na-
szych biznes women zachgeam do od-
wiedzenia strony www.wodzirej-
ka.kw.pl). Tych zas, ktorzy zamiast
przygladac si¢ cudzym osiggnigciom,
wolg wzigé swoje sprawy w swoje
rece i cheg zalozy¢ wlasna firmg, po-
lecam kursy organizowane przez Cen-
trum Przedsigbiorczosci Spolecznej
na os. Centrum C 10, tel. (012)425-
03-88, oraz (012)680-09-50.
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